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DX時代における営業活動には、“企業データベース”の構築が不可欠！

営業活動への活用とは・・・

顧客及び案件開拓活動
 新規顧客開拓

 既存顧客へのクロスセル／アップセル

 休眠顧客の掘り起こし

マーケティング活動
 正確な地域・会社規模・業界別実績分析による、顧客及び案件開拓につなげる仮説構築

 その他営業関連業務
 重複している企業データの解消による、レポート業務、受発注業務など作業効率化
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皆様の営業組織では、企業データベースを営業活動に活用できていますか？
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企業データベースが構築できていない会社は3種類に分けられる！
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SFA導入済みだが
ゴミデータばかりの会社

基幹システムの顧客台帳を
顧客データベースと考えている

顧客データベースがない

社員各自がデータ登録・更新を行うため、“重複データ”と“未
登録／未更新”が横行し、実態と違うデータをゴミデータと定
義しております。
ゴミデータばかりの顧客データベースでは、営業活動への活用
は難しいです。

基幹システムでは、管理する範囲が既存顧客だけとなり、手
続業務に使うデータしか無く、営業活動での活用が難しいこと
が多いです。

顧客データベースが無いのであれば、作るしかありません。
何事も始めようとしたタイミングが、ベストなタイミングです！
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仁脈2.0 QDBは、外部企業データベースの最新の公開情報をkintoneと連携できるサービスです
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仁脈2.0 with QDB

外部企業情報取り込みソリューション

会社マスタ

※外部企業データベースは、企查查、天眼查が選択可能

✓重複データ防止
✓必要情報の入力漏れ・ミス防止
✓定期一括更新による情報鮮度の維持
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